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Pentingnya Digitalisasi

I ndustri asuransi sedang berupaya
untuk rebound pasca hantaman
pandemi Covid-19. Gabungan pelaku
asuransi jiwa yang tergabung dalam
Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI)
menekankan pentingnya upaya
digitalisasi dalam menggenjot upaya
rebound tersebut.

Menurut Togar Pasaribu, Direktur
Eksekutif AAJI, langkah teknis pemulihan
lewat digitalisasi adalah pertama,
perusahaan asuransi mengembangkan
kerja sama dengan berbagai perusahaan
teknologi agar tetap melayani nasabah
dengan baik di tengah keterbatasan
interaksi tatap muka yang ada.

Kedua, mempermudah klaim dengan
menggunakan online/web/mobile app.

Ketiga, ujian bagi tenaga pemasar
dengan menggunakan mobile apps yang
dikembangkan oleh AAJI.

Selain itu, Togar menekankan
pentingnya pelaku industri terus
membaca perubahan konsumen dan
pihak-pihak lain dalam ekosistem industri
asuransi jiwa. Selain itu, penting pula
membaca perubahan populasi, di mana
Gen Z dan milenial merupakan jumlah
populasi yang tinggi.

Tak kalah pentingnya juga
mengembangkan kolaborasi dan
ekosistem industri asuransi jiwa dalam
new economy. "Misalnya fraud
prevention, payment process, claim and
customer interaction platforms," tutup
Togar. O
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Asuransi

Tetap Optimistis
Jalankan Bisnis
di Masa Kritis

Membaiknya ekonomi menjadi katalis positif industri asuransi

Tahun 2021 menjadi tahun yang penuh
tantangan bagi pelaku industri asuransi.
Beruntung bisnis asuransi dipediksi masih

tetap tumbuh hingga akhir tahun 2021,
Bagaimana peluangnya di tahun depan?

Ragil Mugroho
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‘Mau Beli Asuransi Jiwa?
Hindari 4 Kesalahan Ini!

Jangan sampal niat aman malah jadi berujung rugi.

abar meninggal rya pasangan artis

alias Bibi akibiat kecolakaan tunggal

i Tol Jombang-Mojokerto menyisakan
baryek kesediban dan duka, .

Semenit lalu masih mengunigsh video
i media sosial. menit berikutmya sudah
mieninggalxan dunia Sungguh, kematian
ecalah ketidakpastian yang pastl.

Di rengah rasa duka vang mendalam,
dari kisah in? kita belajar, batwa selalu

acla risike tak terdugs cair ficdak cukasp wrtuk
e e« Karena tergiur premi . pemesisabe
5e : mansial saar risiko terjadi -
b, men:uinlitl BEUFANSL ; 3"3”5 mUr3h1__k3d3”8 ladi idek optimal, hr:].
jiwia menjiadi sargat kita asal ikutan perlindungannya. Lantas,
penting—terutama bila tanpa me‘nghitung bagairnana kita tahu jumlah
ada nyansa lain yang I_h = : yang pas?
berpantung sepenuhnya pe Hﬂ'dlngan Dilansir dari Kompas,
pada kia. kebutuhan dan cam, malah satis cara mudsh © '
Sejatima, asuransi H uniuk menghlitingnya bisa
jiwa penting wntk m?nfaat Yang dldapat dengan metode Heman
membantu manwransfer rsika dan Life Vialue, UP [wang pertanggungan) dihitung

menganiisipasi risike-risike finansial

yang hisa timbut skibat kematian pencari
nafkah. Sehingge. kebutuhan keluarga yang
ditirggnl bisa tetap terjamin,

Mah, kerena sangat penting, jangan
sampai salah memilih manfaat asuransi
fiwea, ya. Kalau sarmpai salah pilfh, bukanmya
perdindungan yang didapat, tapi kerugian,

Baganya ada empat hesalahan yang
vmum terjadi, yuk sirmak supaya Anda

i bisa menghindarinya sast sudah bulat
Vanessa Angel dan Febrl Andriansyah |

F‘ertangg ungan

mermbieli asuransi jiwa. Apa saja?

Karena tergiur premi yang rnurah
kadang kita asal kutan tanpa menghitung
perbandingan kebutuhan dan manfaat yang
didapat.

Jika a5al, bukan tidak murgkin uang yang

berdasarkan rate-rata pen&apntan setiap
bulan, lalu dissurmulasi delam satu tahun, dan
dikali dengan lamarya clana tersebut tersedia.
* Sehagai contoh. pendapalan Anda Rps

] JJLB per bulan, tanggpungan tersedia 20 tahun
lagi. Maka, kebutuhan UP asumnjnwapdplm

© RpS juta x 12 bulan x 20 tahun = Rp.2 neliar.

Setelahnya. kita baru bisa menceri praduk

asuransi jiwa yang menawarkan manfaat nilai
UaNg PErEngEUNEEN yang sesus

Sebagai Investasi
Masih banyak orang yang menganggap

bahwa menggunakan asuransi sama saja
| dengan berinvestasi. Padahal, jelas tidak tepat.

Tujuan vtama dari asuransi adalah transfer

riziko dan mengamankan dic, bukan untuk
i mendapatkan imbal hasd besar di masa -:Iﬁ:m
+ layakryp irvestasi,

Jika disamiakan, tupean Ands tidak akan

i tercapal Saat memakai ssuransi jiwa, kita bisa
i mendapat vang pertanggungan ketika terjadi

risiko. Namiun, untuk mendapat manfaat ite,

Kaleas memilit asuransi yang digabung

inwestask [unit link) pun biasamya premi cukup

mahal, sementara uang pertanggunganma
refatif kecil.

Jnchi, betahui tujuan Anda dulu, ya,

Mungkin kita senng menerka ~neria, siapa
yang sebaiknya memiliki asuransi fiwa, apakah
harus kapala keluarga®

Eits, bebum tentu juga,

Fada dasarmya, terlangpung
yang dilindungi dengan asuransi
Jiwa adalah orang yang merniliki nllsi
‘ekonomi atau pihak yang menjadi
sumber penghasilan keluargs

Jadi. jika dalam keluarga
sumber pendapatannya berasal
dari jstri, maka yang perlu diberi
pelindungan jiwa, ya sang isti—bukan
kepala keluarga. ¢

Nah, jika suami dan isiri
sama-sama bekerja, maka pihak
tertanggung kdealnya adalab pikak
yang mermpuryai penghasilan terbesar,
Mengapal ;

Sebab, rsike fmansialnya juga baling
besar bagi keluargs bils fiba-tiba i
meninggal dunia. Tapi kalau mau keduanya
puntva, ya baleh saja ke ada dana lebih,

] Beli Asuransi
Tambaban

Saat membell asuransi jiwa, biasarmyes
agen akan menawarkan asuransi lambahan
friger) yang melengkapi Misalnya,

tarmbahan perfindungan panyakit kritis, atau
kitia wajib membsayar premi sebagel biaya atas ¢
: pengalihan risiko.

perindungan e dan cacat teto,

Meshi terlihat lebih lenghap, Sahabat
NEVA jangan sampai sembarangan main
- manambah astransi, ya.

Asuransi tambahas artinya ada biaya
tambahan. lika 1ak pas hitunganrya, Anda
bise kesufitan untuk membayar, Maka i,
bijaklah dalam menarmbah jesis asurans
pelengkan,

Jika diraza manfaat asurarsi e saje
suelah mampu mafindungl, maka asurans|
tambahan tak perlu dizmbil
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Rincian Biaya yang Dikenakan Pada
Asuransi Jiwa Unit Link

o untuk
perangkat bisnis

. Baya AkuisisifBiaya Peneloiasn RiskoBiaya Awal

2 Biays Pois

3. Biaya Administras

4. Biaya Asuransi/Cost OF Insursnos

5. Bloya Penpaiolsan InvestasManegement Fes

7.Bisys Pengalinan Dana/Swhching Fee.
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=8 Manflaal dan Penlingnya Asuransi
Jiwa untuk Masa Depan

Manfaat P
polis mengalami kecacatan akibal kecelakaan.

alam memprolshsikeadaan finansia akibst
yang biga anda ressksn.

1. Asuransi iwa untuk resiko meninggal dunia

Comahnya,

: Mobil

2. Asuransi jiwa untuk cacat permanen

mengaismi
uang yeng telen disepakat i dalampalt

3. Menjamin kelangsungan hidup keluarga

sepertiiaya Pendidikan, kesehatan, dan beban lainya

4.Mencegah adanya kerugian di masa depan

5. Memberikan rasa aman

s sk, asurares s mnactdonadarat untuk kebten andy

8.Dana warisan

7 Aset masa depan

8. Tabungan penisiun

' Pl prociik
‘asuransi s s8su3l dengan kebuthan and [
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Home / Money / Earn Smart

Status "Single", Perlukah Punya Asuransi Jiwa?

Kompas.com- 18/11/2021, 14:33 WiB

BAGIKAN: o o @ e Komentar®

B ]

4

lustrasi asuransi. (Thinkstock)

Penulis: Yohana Artha Uly | Ediior: Eflangga Djumena

JAKARTA, KOMPAS.com - Memiliki status single atau lajang, pada umumnya
memang hanya menanggung biaya hidup sendiri. Oleh sebab itu, sering kali
merasa tak perlu memiliki asuransi jiwa

Maski demikian, ternyata banyak pula yang berstatus lajang tetapi punya
tanggungan untuk membiaya hidup keluarganya, seperti orang tua atau adik.
Kondisi ini tentu membuat pentingnya memiliki asuransi jiwa meski masih
single.

Perencana Keuangan dari Advisors Alliance Group Indonesia Andi Nugroho
mengatakan, keperiuan akan asuransi memang tergantung pada kebutuhan
dan kemampuan orang tersebut. Maka, bukan berarti asuransi jiwa hanya
untuk yang sudah berkeluarga.

Baca juga: Asuransi Jiwa Seainsure Kantongi Izin Usaha dari 0JK

"Tergantung pada kondisi masing-masing. Misalnya single tetapi ikut
menanggung kebutuhan finansial orang tua, berarti orang tuanya bergantung
sama dia, sehingga butuh asuransi jiwa,' ujarnya kepada Kompas.com dikutip
Kamis (18/11/2021)

"Karena jika suatu saat terjadi sesuatu pada dirinya, maka orang tuanya tetap
bisa melanjutkan hidup dengan lancar, seperti ketika dia masih hidup dan
mencari nafkah,’ lanjut Andi.

Di sisi lain, kata Andi, saat ini asuransi jiwa bahkan tak hanya meng-cover
kasus meninggal dunia, tapi juga sakit kritis dan kecelakaan yang berakibat
cacat fisik fotal. Kondisi-kondisi tersebut berpotensi membuat seseorang jadi
tidak bisa lagi mencari nafkah.

Dapatkan informasi, inspirasi dan insight di email kamu.
Daftarkan email

Qleh karena itu, dengan polis asuransi jiwa yang dimiliki maka orang tersebut
bisa mendapatkan uang pertanggungan. Dengan demikian, keluarga tak perlu
mengalami tekanan finansial akibat tingginya biaya perawatan yang harus
ditanggung.

"Jadi yang single pun, perlu atau tidaknya asuransi jiwa, menurut saya tetap
perlu. Karena walaupun single tapi ternyata kita kecelakaan atau sakit yang
enggak bisa mencarl nafkan, setidaknya paling tidak (dari uang tanggungan
itu) kita bisa menghidupi diri sendiri; jelasnya.
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Mulai Berkendara Di Jalan Raya,
Jangan Lupa Asuransi Kecelakaan
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7 Asuransi yang Paling Banyak Dibeli
secara Online oleh Penduduk ASEAN

Jenis Asuransi yang Paling Banyak Dibeli secara Online oleh Penduduk Asia Tenggara
(2021

Kecacatan -9
u
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"
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Penulis: Monavia Ayu Rizaty

Editor: Annissa Mutia

000

Menurut laporan FinTech in ASEAN 2021: Digital Takes Flight,
pandemi Covid-19 membuat pembelian polis asuransi secara online
di wilayah Asia Tenggara semakin meningkat. Hal ini diprediksi

akan terus bertumbuh di masa yang akan datang.

Dari 1.379 responden yang berada di Indonesia, Malaysia, Filipina,
Singapura, Thailand, dan Vietnam, mayoritas menyatakan bahwa
asuransi kesehatan merupakan jenis asuransi yang paling banyak

dibeli secara online, yaitu mencapai 53% pada 2021

Jenis asuransi yang paling banyak dibeli berikutnya adalah asuransi
jiwa sebesar 48%. Kemudian, pembelian asuransi kendaraan
bermotor dan asuransi perjalanan masing-masing sebesar 45% dan
31%.

Kemudian, sebanyak 28% responden membeli asuransi kecelakaan
secara online. Adapun, sebanyak 17% responden membeli asuransi

properti dan g% membeli asuransi kecacatan.

Di antara responden yang membeli asuransi secara online, hampir
delapan dari 10 responden melakukan pembelian melalui platform
milik perusahaan asuransi yang sudah mapan. Ke depan,
masyarakat di Asia Tenggara akan terbiasa membeli asuransi secara
online seiring dengan perkembangan transaksi melalui dompet

digital dan platform digital lainnya.
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ari 14 emiten asuransi yang

telah mempublikasikan

laporan keuangan kuartal

[/2021, sebanyak 10 per-

usahaan mampu men-

catatkan pertumbuhan
pendapatan premi bruto.

Beberapa perusahaan yang pertum-
buhannya cukup signifikan dibandingkan
periode yang sama tahun lalu antara lain
PT Asuransi Harta Aman Pratama Tbk.
(AHAP) yang mencatatkan pertumbuhan
premi bruto 52,06%, PT Asuransi Jasa Tania
Tbk. (ASJT) tumbuh 19,69%, PT Lippo
General Insurance Tbk. (LPGI) tumbuh
38,72%, dan PT Asuransi Jiwa Sinarmas
MSIG Tbk. (LIFE) tumbuh 10,35%.

PT Asuransi Multi Artha Guna Tbk.
(AMAG) juga mencatatkan pertumbuhan
premi bruto sebesar 7,84% dibandingkan
dengan periode yang sama tahun lalu,
yakni naik menjadi Rp1,78 triliun sampai
dengan kuartal I1/2021 dari sebelumnya
Rpl,65 triliun pada kuartal I/2020.

Wakil Presiden Direktur AMAG Karel
Fitrijanto mengatakan kontributor terbesar
perolehan premi perseroan berasal dari
asuransi kebakaran yang menyumbang
36% terhadap total pendapatan premi bruto
perseroan.

Menyusul kemudian oleh asuransi lainnya
yang berkontribusi sebesar 31%, asuransi
kendaraan bermotor 18 %, asuransi keset

| GELIAT BISNIS ASURANSI |

EMITEN NIKMATI PERTUMBUHAN PREMI

Bisnis, JAKARTA — Bisnis asuransi umum dan asuransi jiwa masih berada di jalur positif. Sampai dengan kuartal 1ll/2021,
perusohcmn asuransi yang melantai di Bursa Efek Indonesia berhasil membukukan kenaikan premi.

Denis R. Mellanova
denismeilanova@bisnis.com

tahun sebelumnya atau naik menjadi Rp2,37
triliun dari sebelumnya Rpl1,67 triliun.

Di sisi lain, lda.un bruto yang dibayarkan
AMAG me i penurunan 3,56%, yakni

turun dari Rp599,81 miliar pada kuartal
l]I,"Z.OZO menjadi Rp578,48 miliar pada
kuartal 111/2021.

Adapun PT Asuransi Maximus Graha
Persada Tbk. (ASMI) sampai dengan Oktober
2021 mampu membukukan perolehan premi
bruto senilai Rp709 miliar atau melesat
hingga 139,52% dibandingkan dengan
periode yang sama tahun lalu sebesar
Rp296 miliar.

Optimisme juga disampaikan Direktur
Utama ASMI Jemmy Atmadja. Pertumbuhan
kinerja perseroan utamanya ditopang dari
lini bisnis asuransi properti, sehingga
mendominasi kontribusi perolehan premi
perseroan tiap tahunnya. “Diikuti lini bisnis
kendaraan bermotor. Ini didorong dari
rekanan bisnis, khususnya multifinance,
bank, agens: dan direct business perseroan

Menurul dia, perolehan premi ASMI
sampai dengan Oktober 2021 tersebut
telah melampaui target perseroan hingga
akhir tahun ini. Jadi, perseroan akan
memanfaatkan sisa akhir waktu di 2021
untuk meningkatkan dan memperbaiki
pelayanan nasabah dan rekanan bisnis
g\ma memperkuat loyalitas.

8%, dan asuransi utan sebesar
7%. “Kenaikan premi ini didorong oleh
meningkatnya premi bruto di sejumlah lini
bisnis, antara lain asuransi rangka kapal

per 1! dan n,”
ujarnya baru-baru ini.
AMAG berhasil me ilaba Rp107,57

miliar hingga kuartal I1/2021 atau naik
32,67% dibandingkan dengan periode yang
sama tahun lal.

Menurut Karel, kenaikan perolehan laba
tersebut didorong dari adanya peningkatan
hasil underwriting dan hasil investasi

Has}lmvmasxpelsﬂmnmmmpal
Rp74,51 miliar sampai dengan kuartal
IM/2021 atau naik 35,32% dibandingkan
dengan periode yang sama tahun lalu se-
nilai Rp55,06 miliar. “Hasil investasi lebih
tinggi karena penempatan investasi yang
lebih tinggi.”

Jumlah investasi perseroan sampai dengan
September 2021 tercatat naik 41,72%
dibandingkan dengan periode yang sama

buhan premi ya.ngdmataﬂ(anpala
emnen asuransi juga oleh pertum-
buhan perolehan laba. Dari data yang
dihimpun Bisnis, enam emiten mampu
membukukan pertumbuhan laba hingga
kuartal 1/2021.

Perusahaan yang mencatatkan pertum-
buhan positif dari sisi bottom line antara lain
PT Asuransi Bina Dana Arta Tbk. (ABDA)
yang membukukan laba bersih Rp116,05
miliar atau tumbuh 50,77% dibandingkan
dengan periode yang sama tahun lalu.

PT Asuransi Dayin Mitra Tbk. (ASDM)
memperoleh laba Rp9,52 miliar atau tumbuh
15,95%, PT Asuransi Jasa Tania Tbk.
(ASJT) membukukan laba Rp964,6 juta
atau tumbuh 264,45%. Kemudian, PT
Lippo General Insurance Tbk. (LPGI)
mencatatkan pertumbuhan laba hi
58,84%, yakni naik dari Rp69,35 miliar
pada kuartal I/2020 menjadi Rpl10,16
miliar pada kuartal II/2021.

Perusahaan yang labanya juga mampu
terkerek seiring dengan pertumbuhan

Mekar
Bersama
Premi

Emiten asuransi tampaknya bisa
tertawa gembira. Perolehan
premi mereka mencatatkan
kinerja yang cukup cemerlang
sampai dengan kuartal 1112021,
Sedikitnya 10 emiten juga
mampu mencatatkan
pertumbuhan pendapatan premi
bruto. Bagaimana sampai akhir
tahun nanti?

1.508,88
*Sampai dengan Oktober 2021,
berdasarkan paparan public expose

BISNTS/MMIRA YASMIN

2,01
2.300,03
296

perolehan premi, yakni ASMI. Selain
premi tumbuh, klaim bruto ASMI sampai
dengan Oktober 2021 mengalami penurunan
25%, yakni dari Rp266 miliar sepanjang
Januaxi—(}lm:berzﬂz{)menjadiltpl%miﬁar
sepanjang periode yang sama tahun ini

Kinerja tersebut membuat perseroan
mampu mengantongi laba bersih senilai
Rp47 miliar sampai dengan Oktober 2021.

“Dari kinerja tersebut dan pertumbuhan
hasil investasi yang dilakukan, ASMI berhasil
mencatatkan laba bersih yang meningkat
sebesar 160% menjadi Rp47 miliar, di
mana pada periode yang sama Oktober
2020, ASMI mencatat rugi bersih Rp78
miliar,” ujar Norvin Osel, Direktur Keuangan
sekaligus Sekretaris Perusahaan ASMIL

Sementara itu, PT Asuransi Tugu Pratama
Indonesia Tbk (Tugu Insurance) berhasil
mencatatkan laba konsolidasian tahun
berjalan senilai Rp229 miliar per akhir
September 2021.

pendapatan underwriting sebesar Rpl,5
triliun, naik 7,5% dibandingkan dengan
periode yang sama tahun sebelumnya
sebesar Rpl.4 triliun dan hasil investasi
yang mencapai Rp233 miliar atau naik
17,8% dibandingkan dengan periode yang
sama tahun sebelumnya senilai Rp198

Produksi premi di kuartal 11/2021 pada
induk perusahaan dikontribusikan oleh
class of business asuransi kebakaran sebesar
Rp955 miliar atau naik 61% dari tahun
sebelumnya senilai Rp593 miliar, serta
asuransi bermotor Rp233 miliar
atau naik 62% dari tahun sebelumnya
sebesar Rpl44 miliar.

Presiden Direktur Tugu Insurance
Indra Baruna menjelaskan perseroan
terus berupaya untuk bertumbuh d
memanfaatkan momentum pemulihan
perekonomian. B
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Allianz Indonesiadan
Bank CTBC Indonesia
JalinKerjasamaBancassurance

PT Asuransi Allianz Life Indonesia (Allianz Life Indonesia) dan
PT Bank CTBC Indonesia (Bank CTBC Indonesia) meresmikan
kerjasama untuk menyediakansolusidanlayanan perlindungan
asuransi dengan jalur pemasaran bancassurance. Dalam
kolabarasi ini, Allianz Life Indonesia menyediakan produk
dan layanan yang dapat memenuhi kebutuhan nasabah Bank
CTBC Indonesia akan perlindungan asuransi. Bianto Surodjo,
Direktur & Chief of Partnership Distribution Cfficer &llianz Life
Indonesia mengatakan, kerja sama strategis antara Allianz
Lite Indonesia dan Bank CTBC Indonesia akan memenuhi
kebutuhan nasabah akan perlindungan asuransi dengan cara
vang mudahdan aman.

“Kammi berharap kemitraan di jalur bancassurance ini
dapat menjadi kerja sama yang kuat dan memberikan banyak

Allianz ()

Peresmian Kerjasama

Allianz Life Indonesia dan Bank

manfaat bagi nasabah dalam mempersiapkan rencana masa
depannya. Di samping itu, Allianz juga akan memberikan
layananyang didukung oleh proses yang telah terdigitalisasi,
baik dalam proses penjualan maupun pasca penjualan,”
kata Bianto Surodjo saat peluncuran di Jakarta, Rabu, 17
MNovermber 2021,
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Kerjasama Bancassurance

JAKARTA. Asuransi Allianz Life Indonesia dan Bank CTBC
Indonesia bekerjasama di jalur pemasaran bancassurance.
Allianz Life Indonesia menyediakan produk dan layanan
yang dapat memenuhi kebutuhan nasabah Bank CTEC In-
donesia akan perlindungan asuransi

Direktur & Chief of Partnership Distribution Officer
Allianz Life Indonesia, Bianto Surodjo berharap, kemitra-
an ini memberikan banyak manfaat bagi nasabah dalam
mempersiapkan rencana masa depan.

"Allianz memberikan layanan yang didukung proses yang
telah terdigitalisasi,” kata Bianto dalam siaran pers, Rabu
(17/11).

Presiden Direktur Bank CTBC Indonesia, Iwan Satawidi-
nata mengatakan, kerja sama dan peluncuran produk per-
lindungan ini dapat memberikan solusi proteksi dan inves-
tasi optimal. "Nasabah Bank CTBC Indonesia akan memi-
liki lebih banyak pilihan produk keuangan yang sesuai
dengan risiko dan kebutuhan mereka,” imbuh Iwan..

Selvi Mayasari
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BCA Life Gandeng Qoala Pasarkan Produk Asuransi
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Luncurkan Produk Asuransi
untuk Milenial, BCA Life
Berkolaborasi dengan QQoala

NERACA

lakarta - PT Asuransi [iwa BCA (BCA Life}
dan PT Archor Technology Digital (Qoala)
berkolaborasi meluncurkan produk asur-
ansi jiwa berjangka BCA Life Perlindungan
liwwa, Prochuk ini dirilis untulk menyasar
generasi milenial di Indonesia,,

“Bamni berharap BCA Life dapat menjadi pilihan
yvang bepat bagi generasi milenial uniuk mendapatkan
perindungan jiwa bagi perencanaan ketangan mere-
ko di masa chepan. Produk vang kami tawarkasn ol bisa
menjacll solusi kemymmsan b.u.u:qu.pll para imtleial ®
uijar Presiden Disebiu ‘lll“k.ﬁl'lgll.\ CEO BCA Life Rio
Winardi dafiwn siacan pers yaag diterima,

Produk BCA Life Perindugnan Jiwa yang akan di-
pasarkan di Gonka memberikan manfaat vang periang-
gungan bingga Rpa00 o dengan peemi mudai dari
R0 rabu geer bulan. Sefain i, produk iné jugs me-
mivwaarkan rmanfaat masa bayvar B tahun etk menda-
patkan pertindungan jiwa 12 than, Tedspa pala man
faat penpembalian premi setsesar 5J0% di akhir iahun
ke-12 polis.

Produk digital BCA Life dapat diakses melahui plat-
form Cioala seperti aplikisi mawpun websie ying dap-
at dijangkau oleh sartphone. Co-founder sekaligus
Chiel Crperating Oficer {COOD Qoala, Tomemy Martin,
meemytakan(oala tescatatdalam SandboxCtoritas fasa
Kevangn (CHK)di Klaster Insurtech, Dengan demikian,
ia mengklaim pengguna tak pecli ragn peribal kea-
maanan da.

Bertepatan dengan peresmian kerja sama ing, un-
ik pernbelan produl BCA Life di aplikasi Qoala akan
mendapatkan promo cashback dard premi asuransi
vang bedangsueg pada 18 Novembear-18 Desember
2021 dengan syarat dan ketesituan yang berlaki.

Adapun ketentuan tessebut adalah cashback 50%

" diarl premi periama vang berdakountuk Hdomang pem-
beli pertama, cashback hanya berlaku untuk pemba-

- lian produk: BCA Life Pedindungan Jliva-di aplikasi
Coaly, menggunakan kode promo QOALARCALION
saal melakukan pembayaran, dan maksimal cashback

" yang didaparkan adalah Rp200.000 yang akan dikir-
imkan balan berikutmnya ke e-walles sesuai nomor
telepon nasabah yang terdafiar di aplikasi Quoaka.p b
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TUNJUKIN DOKUMEN

KERJA SAMA BTN-IFG:

(Dar kiri), Direktur Bisnis
Indonesia Financial Group (IFG)
Pantro Pander Silitonga, Direktur
Utama Bank Tabungan Negara
(BTN) Haru Koesmahargyo,
Direktur Distribution and

Retail Funding BTN Jasmin,
Wakil Menteri Badan Usaha

Milik Negara (BUMN) Kartika
Wirjoatmodja, Direktur
Operasional IFG Life Yusman
Dedy Kusuma, Direktur Utama
IFG Robertus Bilitea, dan
Direktur Utama IFG Life, Harjanto
Tanuwidjaya, berbincang usai
Penandatanganan kerja sama
bancassurance antara [FG
dengan BTN serta kerja sama
produk antara IFG dengan Mandiri
Inhealth, di Jakarta, kemarin.
Kerja sama ini merupakan
bentuk realisasi pengembangan
bisnis baru IFG Life.
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Penandatanganan

Perjanjian Kerja Sama Induk
Bancassurance

y [FG Lifg

ANT

Kerja Sama BTN - IFG

Wakil Menteri BUMN Kartika Wirjoatmodjo (tengah) didampingi Direktur Utama BTN Haru Koesmahargyo (kedua kiri), Direktur Utama IFG Robertus Billitea (kedua kanan),
Direktur Utama IFG Life Harjanto Tanuwidjaja (kanan), Direktur Bisnis IFG Pantro Pander Silitonga (kiri) menyaksikan Direktur Distribution and Retail Funding BTN Jasmin (ketiga
kiri) bertukar dokumen dengan Direktur Operasional IFG Life Yusman Dedy Kusuma (ketiga kanan) saat penandatanganan perjanjian kerja sama di Jakarta, Kamis (18/11/2021).
Kerja sama tersebut merupakan bentuk realisasi dari pilar bisnis yang diamanatkan kepada IFG Life untuk pengembangan bisnis baru yang berbasis asuransi jiwa dan kesehatan.
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Kerjasama BTN dan IFG
|

Penandatanganan
Perjanjian Kerja Sama Induk
Bancdgssurance

antara

Bank BTE

ANTARA/M Risyal Hidayat
Wakil Menteri BUMN, Kartika Wirjoatmodjo (tengah)
berbincang dengan Direktur Utama Bank Tabungan Negara
(BTN}, Haru Koesmahargyo (kedua dari kiri), Direktur Utama
IFG Robertus Billitea (kedua kanan), Direktur Utama IFG Life
Harjanto Tanuwidjaja (kanan), Direktur Operasional IFG Life
Yusman Dedy Kusuma (ketiga kanan), Direktur Bisnis IFG
Pantro Pander Silitonga (kiri) dan Direktur Distribution and
Retail Funding BTN Jasmin (ketiga kiri) saat
penandatanganan kerjasama di Jakarta, Kamis (18/11). Kerja
sama ini realisasi pilar bisnis IFG Life untuk pengembangan
bisnis baru yang berbasis asuransi jiwa dan kesehatan.
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B KERJA SAMA PENGEMBANGAN BISNIS

Wakil Menteri BUMN Kartika Wirjoatmodijo (kedua
kiri) berbincang dengan Direktur Utama IFG Robertus
Billitea (kedua kanan) Direktur Utama IFG Life Harjanto
Tanuwidjaja (kanan), Direktur Operasional IFG Life
Yusman Dedy Kusuma (ketiga kanan) dan Direktur

Bisnis/Cusehlo Chrysnamurti

Distribution and Retail Funding PT Bank Tabungan
Megara (Persero) Tbk. Jasmin (ketiga kiri) saat penan-
datanganan perjanjian kerja sama pengembangan
bisnis baru asuransi jiwa dan kesehatan di Jakarta,
Kamis (18/11).
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OVO Tawarkan Proteksi Kesehatan dengan Premi
Terjangkau

Indah Handayani (handayani@investor ol

% JAKARTA, investor.id - OVO menawarkan proteks kesehatan dengan premi
Asuransi terjangkau agar selalu terlindung, terlebin di masa sulit seperti saat Ini. Hal Ini

Mobil mengingat tidak ada satupun yang luput dari ancaman penyakit
Dijamin

Terhemat  Uniukitu, asuransi kesehatan hadir sebagai penyokong daiam mempersiapkan
hal-hal yang tidak diinginkan di masa depan yang mencakup pembayaran biaya
medis, bedah, maupun perawatan kesehatan lainnya

Head of Garporate Communications OVO Harumi Supit

Harumi Supit, Head of Gorporate Gommunications OYO, mengatakan OVO
menyadari bahwa kesehatan adalah priofitas utama bag setiap orang. Oleh
karenanya, melalui ajakan #OVOJalanTerus, OVO mengimbau masyarakat
untuk tetap menjaga kesehatan dan proteksi kesehatan untuk dinl sendiri serta
keluarga agar selalu terlindungi. “Terlebin di masa pandemi yang masin terjadi
hingga saat ini,” ungkapnya dalam keterangan pers, Kamis (18/11).

Harumi menambahkan khususnya melalui layanan OVO | Proteksi, OVO
mengembangkan layanan periindungan kesehatan dengan harga yang
terjangkau. PRUTect Care alah sebuah produk asuransi jiwa kumpulan Syariah
berbasis digital yang tefjangkau dan dapat diakses di apikasi OVO di layanan
OVO | Proteksi, yang disediakan oleh Prudential Indonesia melalui pialang
asuransi digital beriisensi penun, PT Salvus Inti. Proteksi kesenatan berfungsi
sebagal antisipasi biaya rumah sakit yang tidak bisa diprediksi di masa
mendatang

Sefain itu, hal ini bisa membantu meringankan beban keluarga. Memiliki
asuransi kesenatan juga memungkinkan Anda uniuk mendapatkan pelayanan
serta faslltas kesehatan yang layak dan memadai,” fanjut Harumi

Menurut Harumi, beberapa proteksi kesehatan yang tersedia dalam fayanan
OVO | Proteksi diantaranya adalah PRUTect Care - Hospital Cash dan PRUTect
Care - Cancer & Critical lliness. Masyarakat yang ingin melindungi kesehatannya
atau keluarganya, dapat mengakses produk proteksi kesehatan melalui layanan
OVO | Proteksi dalam aplikasi OVO.
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OVO Ajak Masyarakat Jaga Kesehatan Melalui
#OVOJalanTerus

Jumat, 19 November 2021 | 06:54 WIB.
Oleh : Rully Satriadi / RSAT

Jakarta, Beritasatu.com - Head of Corporate Communications OVO, Harumi Supit
mengimbau masyarakat untuk tetap menjaga kesehatan, dan proteksi diri sendiri serta
keluarga agar selalu (-i-rhﬂdur'\g\ terlebih di masa sulit seperti saat ini melalui ajakan

#OVOJalanTerus.

Menjaga kesehatan merupakan hal penting yang harus dilakukan masyarakat di semua
kalangan. Terlebih, kondisi alam yang semakin sulit ditebak cuacanya menyebabkan
penyebaran virus dan bakteri merebak lebih cepat,” ujar Harumi dalam keterangan yang

diterima Beritasatu.com, Kamis (18/11/2021)

Harumi mengatakan di peringatan Hari Kesehatan Nasional ini, OVO terus
mengembangkan layanan perlindungan kesehatan dengan harga yang terjangkau.
Proteksi kesehatan ini dapat diskses di aplikasi OVO yang disedizkan oleh Prudential
Indonesia melalui pialang asuransi digital berlisensi penuh, PT Salvus Inti

Menurut Harumi, tidak ada satu pun yang luput dari ancaman penyakit. Untuk itu,
asuransi kesehatan hadir sebagai penyckong dalam mempersiapkan hal-hal yang tidak
diinginkan di masa depan yang mencakup pembayaran biaya medis, bedah, maupun
perawatan kesehatan lainnya

BACA JUGA
OVO Perluas Cakupan i i Jiwa dan Covid-19

“OVO menyadari bahwa kesehatan adalah prioritas utama bagi setiap orang. Oleh
karenanya, melalui ajakan #0VOJalanTerus, mengimbau masyarakat untuk tetap
menjaga kesehatan dan proteksi kesehatan untuk diri sendiri, serta keluarga agar selalu
terlindungi, terlebih di masa pandemi yang masih terjadi hingga saat ini,” papar ujar

Harumi

Proteksi kesehatan ini berfungsi sebagai antisipasi biaya rumah sakit yang tidak bisa
diprediksi di masa mendatang. Selain itu, hal ini bisa membantu meringankan beban
keluarga. “Memiliki asuransi kesehatan juga memungkinkan kita untuk mendapatkan

pelayanan serta fasilitas kesehatan yang layak dan memadai,” lanjut Harumi

Beberapa proteksi kesehatan yang tersedia dalam layanan OVO di antaranya PRUTect
Care - Hospital Cash, PRUTect Care - Cancer & Critical lllness. “Mari lindungi kesehatan diri

atau keluarga melalui layanan di aplikasi OVO," ajak Harumi
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Klaim Pembayaran Covid-19
Bermasalah Di Sumut Rp5 T

MEDAN (Waspada): Komisi IX DPR RI menyoroti
masalah pengawasan klaim Rumah Sakit (RS) untuk
pembayaran Covid-19 yang terbilang tinggi. Tercatat kKlaim
RS mencapai Rp5 triliun lebih. Dari jumlah itu, Rp1,99
triliun diantaranya merupakan klaim dispute (masih

bermasalah).

Masalah klaim RS untuk
ayaran Covid-19 tersebut
dibahas dalam pelaksanaan
kunjungan kerja (Kunker) Ko-
misi IX, dipimpin Wakil Ketua
Komisi Ansory Siregar, ke Dinas
Kesehatan Sumut, Selasa
(16/11).

Bersama Ansory Siregar,
turutjuga sejumnlah pejabat dari
per t. Diantara-
nya Staf Ahli Bidang Fkonomi
Kesehatan H.M Subuh, Direkdur
Mutu dan Akreditasi Pelayanan
Kesehatan Kalsum Komariyani,
Anggota Pusat perencanaan
dan SDM Kesehatan Pusat Ir-
mansyah dan Sub koordinator
Substansi Perencanaan pusat
pembiayaan dan Jaminan Ke-
sehatan Nelly dan sejumlah
anggota DPR RI lainnya.

AnsorySiregarmengatakan,
Kunker dilakukan karena

pihaknya banyak menerima
aduan terkait anggaran dana
Cowvid-19. Kegiatan Kunker me-
rupakan pelaksanaan kerja DPFR
RIdalam hal fungsi pengawa-
san, dalam hal iniklaim Covid-
19. "Dari hasil rapat ini akan kita
bahas lagi nanti di Komisi IX.
Akan kita dorong untuk segera
diselesaikan di pusat,” katanya.
Dalam rapat terungkap,
Kaim Covid-19 iru terhitung se-
jak Maret 2020 Novem-
ber2021. Ada 107 RS di Summ
yang mengajukanklaim, karena
telah merawat pasien Oevld 19.
Deputi Direksi BPJS Keseha-
tan Wilayah Sumut-Aceh Ma-
riamah mengatakan, jumlah
klaim Covid-19 yang sudah
terverifikasi yaitu Rpd,7 triliun
lebih, dari 108.991 kasus. Untuk
jumlah klaimyangmasih proses
verifikasi yakni Rp279,2 miliar

dari 5.765 kasus. “Total biaya
Kaim Covid-19 periode Maret
2020 sampai November 2021
sebesar Rp5,047 triliun, dengan
jumlah pengajuan klaim 108.991
kasus,” katanya.

Mariamah menjelaskan, dari
Rp4,767 triliun klaim Covid-19
telah terverifikasi, klaim yang
sesuai mencapai Rp2,757 triliun
(68.956 kasus). “Untuk klaim
dispute Rp1,99 triliun dengan
jumlah kasuis 33.868,

Maim tidak sesuai Rp15,3 miliar
dengan jumlah kasus 402,"
ungkapnya. . .

Menurut Mariamah, klaim
disputelayanan pasien Covid-
19 di Sumut tergolong tinggi ka-
renamencapai4l,83 persendari
total nilai klaim yang terveri-
fikasi. Klaim dispute terjadi
ketika adanya ketidaksesuaian
antara Klaim yang diajukan oleh
RS dengan regulasi-regulasi
yang terkait, sehingga menye-
babkan klaim yang diajukan
tidak dapat disetujui oleh BPJS
Kesehatan.

Mariamah menyebutkan,
ada beberapa masalah yang
memicu klaim dispute. Antara

lain, identitas tidak sesuai keten-
tuan (22 kasus, Rp1,43 miliar),
kriteria peserta jaminan Covid-
19 tidak sesuai ketentuan (18.150
kasus, Rpl,2 triliun), tidak ada
pemeriksaan PCR (194 kasus,
Rpl5miliar, tidak ada pemerik-
saan darah rutin dan rontgen
(23 kasus, Rp9,3 juta).
Kemudian, tata laksana
isolasitidak sesuai dengan ke-
tentuan (141 kasus, Rp21,1 mi-
liar), berkas klaim tidak
(14.859 kasus, Rp713,4 miliar),
diagnosa penyakitpenyertame-
rupakan bagian dari diagnosa
utama (148 kasus, Rp13,7 mi-
liar), diagnosa komorbid tidak
sesuaiketentuan (277 kasus, Rp22
miliar), rawat inap dilakukan
di luar ruangan isolasi yang di-
Ielapkan (45 kasus, Rp3,5 mi-
liar), dan emenksaanpemm
jang radiologi tidak sesuai ke-
tentuan (9 kasus, Rp455,3 juta).

Lakukan percepatan
Sementaraitu,
Kesehatan Sumut [smail Lubis
berjanji, akan melalukan per-
cepatan untuk menyelesaikan
masalah tersebut. "Kita akan

folouskan untuk permasalahan
ini. Berikan saya waktu akan
saya selesaikan dengan cepat,”
sebutnya.

Terkait klaim disputeterse-
but, Ismail Lubis berjanji akan
melakukan percepatan. Sebab,
Kementerian Kesehatan telah
membentuk Tim Penyelesaian
Klaim Dispute (TPKD) untuk
menyelesatkanmasalahiny “Kita
akan foluskan untuk permasa-
lahan ini,” tambahnya.

Ismail mengungkapkan, pi-
halmya mengidentifikasi seba-
nyak 5.682 kasus klaim dispute
sepanjang 2020 dan 6.014 kasus
pada 2021. Angka ini berbeda
jauhdari datayang dicatat BPJS
Kesehatan yang mencapai
33.868 kasus.

“Dari jumlah kasus yang
telah diverifikasi TPKD itu, seba-
nyak 8.983 kasus dinyatakan
layak klaim. Sedangkan 1.350
kasus tak layak kaim dan 1.363
kasus diminta untuk merevisi
Kaim. Jadi, yang sudah terve-
rifikasi akan segera diajukan
kembali ke Kementerian Ke-
sehatan agar klaimnya segera
dibayarkan,” kata lsmail. (chud)




